. rehabilitfacion

;

ntre las principales oportunida-
des del mercado de productos ¥
sistemas antigraffitis se encuen-
tran los proyectos para la
rehabilitacion de edificios y los
planes locales de los ayunta-
mientos para
mantener las
cindades lim-
pias.
Otro elemento
positiva es que
los pueden
utilizar tanto los
particulares
profe-
sionales de
forma que con
unos canoci-
mientos téenicas
adecuados se
puede patenciar
el uso de estos
productos en las
ctapas iniciales
de la construc-
cién o de la rehabilitacion.
¥ entre sus limitaciones se
encuentra ¢l precio de los
productos bien elaborados y de
calidad ya que mientras no sean
miis asequibles el mercado serd
reacio & introducirlos desde el
principio.
Los usuarios de los productos y
sistemas antigraffitis son mayo-
ritariamente los aplicadores
profesionales, siendo los particu-

=
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Un mercado TECNICD

condicionado por el precio

lares que los compran una minoria.  mercado todavia poco especializado que carece

mente, para adquirir este tipo de
productos, los profesionales suelen para
acudir a tiendas especializadas en Por el wel que hace un buen antigraffit

mercados

El crecimiento del mercado espanol de productos y
sistemas antigraffiti es lento y gradual, y evoluciona en
consonancia con la economia y la rehabilitacién de
edificios, Los aplicadores deben aumentar su nivel de
formacion y persuadir a la propiedad de la importancia
de utilizar sistemas permanentes

do la posible confusién del consumidor.
Un operador comenta que se trata de un

Por lo tanto, también son el sector que  de sistemas que tengan ya cierts experiencia.
mis factura en este tipo de productas  Afirma que «los fabricantes de pinturas
(frente a los particulares). Normal- han tratado de acercarse a este mercado con
ones de olros productos na pensadas

al fin ¥, elaro, no acaban de funcionars,

carece de un buen sistema de limpieza
¥ mantenimiento, y vieeversa, y al
final el cliente queda insatisfechos. ¥
afirma que «hay pocos sistemas en el
mercado espafiol que funcionens.
Este experto recuerda que wun produc-
to no lo soluciona todo, ni a nivel de
limpiezz, pues hay miltiples tipos
de sprays y plmuras cada vez mis
persistentess. ¥ stam.
poce hay un solo
protector antigraffiti
que funcione sobre
todos los tipos de base
va sean duras, blan-
das, absorbentes,
pulidas, etc.». Explica,
ademés, que =no eree-
_-— 0 los productos
milagro parque siem-
e sn necesatios

pinturas mientras gue los particuli-  sistemas», ¥ que de un sistema
res se decantan por las grandes antigraffiti se espera =que Iy
superficies del bricolaje. base quede limpia y protegids
En el mercado de los sistemas anti- a largo plazo con el menor

graffitis se encuentran dos niveles de  impacto visual y el menor

productos: los sistemas de limpiezay  coste de mantenimiento frente
mantenimiento, més econdmicos y de  a nuevas pintadass.

menor eficiencia, y los sistemas de Otra especialista explica que

poliuretano de dos componentes de «el usuario particular tiene

mayor coste y eficiencia. Por tanto, tendencia a adquirir productos que sean de
en funcidn del sistema utilizado y las  facil aplicacién ¥ con un coste no demasiado
prestaciones requeridss, el producta  elevado, obviando las verdaderas prestaciones

que se deberia utilizar varia generan-  que necesitar. Este tipo de usuario no se para a
contrastar la problemitica que tiene con el tipo



de producto més
adecuado para sus

N

uevo GraffitiClear,
de Graphenstone

Por su parte, el pintor
profesional suele
invertir mds tempo
en contrastar las
necesidades reales de
cada caso eon los pro-
ductos del mercado, ¥
POT €50 conoce mejor
las prestaciones v las
peculiaridades de estos
pro-ductes. Con todo
algunos profesionales
tienden a pensar, al
‘principio, que con un
producto tedo queda
resuelto.

En realidad, los productas y sistemas
antigraffiti es un mercado para especialis-
tas donde se precisan determinados equipos
de limpieza (productos aparte), gestion de
residuos, ete. Y el problema es que ol usua-
rio particular no tiene suficiente informa-
cién y conocimientos sobre
este tipo de productos. Nor-
malmente se utiliza este
producto para evitar y facili-
tar la limpieza de pequeiios
actos vandélicos, pero al ser
normalmente sistemsas de 2

Acriblatem Antigraffiti,
de Blatem

sgante y
destinado 6

e superfcies vericales. Evita qus s pintadas, grafifis,
manchas, grasas, etc. panetren en el soporte., Es ideal
para la impieza de piniadas en fachadas consanvando
Ia branspirabdidad dsl soporte. A destacar su rapido
secaro y su ata resistencia a a intemperie,

Caracteristicas. Rendimiento: 250-350 g/m2. Secado:

10-15 min (entre
capas) y cinco
dias (curadofotal).
Superficies: Su-
perficies porosas
come terracota,
mérmol, mortero,
harmigén o simila-
res. Aspectos del
producto: Liquido
blanquecino /aca-
bada incoloro.

Los expertos recomiendan ¢l empleo de
protecciones permanentes tanta por su
eficacia como por su rendimiento a largo
plazo. El precio es el factor de mayor paso
al utilizar protecciones permanentes. Su
eoste ¢s elevado no sola por &l producta sine
también por In mano de obra e Ia

componentes al disolvente los
d las

peculiaridades de aplicacién
de estos productos. Ademds,
tampoeo saben sobre que
soportes o materiales se
pueden utilizar los productos.

'nwlpmmm yaquvm.ammna

Facita ta siminacion de pinlaas.
Naamarilea Adhecente. Impmnrahbe Se-
cadorapido. Y

Limpiadores y protectores contra los graffitis,
de Scheidel / Fakolith

le las i més

€0Sl0SA qUE €N Ot Casns. Adem; des-
Pués es necesario un mantenimiento (en ¢l
sentido de la impieza de la suparficie), lo
que conlleva también un gasto extra.

Los problemas suelen venir porque se
tiende & pensar que no se van a producir

actos de vandalismo y no se
asume el coste inicial de aplicar
los sistemas antigraffits. Pero

nimiento posterior. Una vez ya
ha sucedido el problema, el

particular tiende

£ racind de'a o Farbs, on Coloia aspeciall-
e akmon P e yextersag « slamasten :
Pl ouiaiarh ara o et s s destacadas y de uso habill de Scheidel

Enhpﬂﬂide_-[a hfﬂuiazs.dsmquhrmhenWy]ammdadehsyewmﬁm

ie -mnmylmndsla

ladilos, pledra natural y

que, &n un salo producto

también

« tomar decisiones ripidas que
unido a la falta de conocimiento
sabre los productos hacen que no
realice una buena eleccién del

se requiere formacién y equipos,
pero si hablamos de un sélo

producto generalmente serfi una
solucion barata de dudosa efica-

cia.
Solo algunos propietarios o
responsables de bienes piblicos
tienen experiencia y contratan
los servicios de empresas especia-
lizadas, En general, se desconoce
el ahorro que supone la protec-

rendimiento, tanto Epos

cidn ya que solo
en aquellos casos en los que se

fa,en Europa, en orecer

tienen problemas de graffitis
recurrentes los propietarios son
capaces de valorar los costes

SOLOPINTURA
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iniciales frente a los costes posteriores y tienden a aplicar

sistemas antigraffitis.

Un experta afirma que en Espafia «los nimeros se hacen a corto

plazo ¥ se opta por lo baratos excepto quien sabe valorar «que la —p—

proteccion final es la que protegers = su edificio de las agresio-

nes, y que el costa de limpieza de superficies no protegidas es : '!Qp

muy elevado, mientras que cae notablemente cuando se dispo- ANy, |¢-.;F|‘|’

ne de una superficie protegidar. Ademés, los grafiteras scuando g

ven que sus grafitis sc borran a los pocas dias y no se adhieren. ==

correctamente dejan de pintar en una fachada protegida..».

El mercado de sistemas antigraffitis debe evolucionar a medida

que aparezcan nuevas legislaciones que incidan en la obligacion (SR ] b docios. PX-17 Repelex Antigrafi

de proteger los edificios. A ello hay que sumar una mayor : al agua Y PX-18 Rapelx Antgrtfal dachente
de las empresas pues los pintores -

deben adquirir conocimientos de limpieza, y las empresas de

limpieza los de tratamientos de superficies.

A medio y large plazo, las mejoras en esta modalidad de productos llegarin por

1a simbiosis entre proteccién antigraffiti e hidrofugantes, y por la incorporacién

de aditivos y productos més eficaces con menor impacto ambiental,

Sistema Antigraffiti,
de Baixens

E) Sistema Antigraffiti
proteg

Barniz antigraffiti, de Juno
Es un bamiz de poliuretanc alifético de dos
componentes, con acabado brillants. Fa-
cilita la eliminacién de pintadas mediante
limpieza con disolvente adecuado. Uso
interior — exterior. Recomendado como
bamiz antigraffit en fachadas de edificios,
monumentos de piedra, oficinas, elc. Otros
usos: bamizado de suelos de hormigtn
eninterior, bamizado de superficies meté-
ficas y an aquellos lugares donde se re-
quiera un acabado brilante de alta cali-
dad. Propiedades: Facilta la fimpieza de
pintadas. Acabedo brillante de alta calidad
(también hay un producto con acabado
satinado). Incoloro. Excelente dureza. Evi-
ta la adherencia de suciedad, Buena re-
sistencia ala abrasion y quimica. Secada:
Al tacto dos horas. Repintado minime: Seis horas. Repintado maxime: 24 horas. Rendi-
Qanw 6-12m2/L (por mano). Contenido en COVs: Méximo 500 g/l
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